
MARKETING
CONTADORESPARA



¿Tu empresa está logrando las metas que te 
propusiste para este año 2026?

¿Cuál consideras hoy el principal obstáculo 
para tu empresa?

¿Dónde está hoy la mayor oportunidad de 
crecimiento para tu negocio?

PREGUNTA INICIALES

¿Qué está pasando hoy en el mercado?





El Reto para ser 
una empresa 

exitosa

Diferenciarte y 
Generar Valor



¿Qué es un modelo 
de negocio?

Describe la manera en la que una  empresa 
crea, proporciona y capta valor



¿Cómo creo 
valor?





¿Quién es mi cliente?







¿En que cosa eres el 
mejor del mundo?

Das una formula y un servicio que no inventaste.
Un método de entrega que tampoco inventaste.
Nada de lo que haces es patentable o una experiencia única.
No has identificado ni aislado un segmento del mercado
No tienes un concepto de marca.

¿Debo decir más?



El proceso  

de Innovación

Entender los 

problemas 
sin resolver









Enunciar el problema

¿Quién?
(Usuario)

Necesita.
(Necesidad)

Por lo cual
(Insight)

Oportunidad

(Como podríamos/que pasaría si)

Iniciador

Verbo

Adjetivo

Sujeto 

Público





Enamórate del problema, 

no de la solución.



¿Cómo empezamos?



Qué

Cómo

Porqué

Empieza 

con el 

porqué

Círculo Dorado



“Aquellos lo suficientemente locos 

para creer que pueden cambiar el 

mundo, son los que lo hacen”

DESARROLLA 

TU VISIÓN



GENERA VALOR

“tenia que ser algo  

diferente
algo que nadie más 

estuviera haciendo”

AKIO MORITA
FUNDADOR DE SONY



APLICAR LA VOLUNTAD

“No se puede construir una 

reputación
sobre las cosas que

vas a hacer”



Fundamentos

Necesidades
Deseos

Propuesta 
de Valor

Perfil del 
cliente

Soluciones Estrategia

Plan de Negocios

Producto – Precio – Plaza – Promoción

Modelo de Negocio





merkacon.webs.tl

Américas 3-A, Col. Centro. C.P. 60000. 

daniel_gasparm@yahoo.com.mx

(452) 519 0608    
525 1891
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